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En ocasiones, los negocios no cuentan con una
planificacion adecuada que les permita crecer de
forma sostenida y ser relevantes en el mercado.
Por fortuna, se han disefiado modelos y
herramientas que ayudan a visibilizar mejor la
idea y evaluar su viabilidad.

Consiste en disenar y organizar las ideas de tu nuevo proyecto o de la busqueda
de nuevas metas. Para aclarar tus ideas te sugerimos construir un plan de negocio,
por medio del cual podras identificar las caracteristicas de tu proyecto, validar tus
ideas y confirmar su viabilidad.
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Esta esla hoja de ruta de tu estrategia, por lo que aumentaras las
probabilidades de alcanzar los objetivos identificados, que deben ser
acordes a la vision.

|dentificaras nuevas oportunidades, mercados, proveedoresy clientes.

Disminuiras riesgos econdmicos, pues has estudiado con anticipacion la
viabilidad técnicay economica de tu idea. Tener claridad de como
gestionaras los recursos del negocio es clave para alcanzar los ingresos
proyectados, aumentar la seguridad, confianza de clientes, sociosy
proveedores, y prevenir las péerdidas.

Mejoraras la eficiencia y eficacia operacional, ya que a mayor proyeccion
de ventas, mayor capacidad operativa para mantener la calidad de la
atencion a tus clientes.

Conoceras tu sectory tu competencia, lo que te permitira crear
oportunidades sobre tus competidores y aportara a tu relevancia en el
mercado.

Al desarrollar el diseno organizacional del negocio podras administrar y
potenciar las competencias de tus colaboradores, quienes te
acompanaran con la ejecucion del plan de negocio.




Los servicios, materiales, contenidos, informacion, opiniones y articulos publicados o
compartidos constituyen recomendaciones o lineamientos generales. Por lo tanto,
SURA o los terceros autorizados no se hacen responsables del uso e interpretacion
que se de por parte del empresario, ni por los danos o perjuicios que puedan derivarse
del mismo.

Todos los derechos reservados. No se permite la reproduccion total o parcial de
ninguna parte de esta obra, ni su comercializacion ni publicacion en cualguier medio,
sin el permiso previoy escrito de Suramericana S.A.
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